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OFERTA nr 2023/92 

Informacje dotyczące pracodawcy 

Nazwa firmy/pracodawcy East Power Sp. z o.o. 

Adres pracodawcy (ulica, 

miejscowość, kod pocztowy) 

Ul. Legnicka 59A/17 

54-203 Wrocław 

Adres strony internetowej  https://eastpower.pl/ 

Osoba do kontaktu kandydatów z 

pracodawcą 
Paula Parkitna 

Sposób aplikacji lub kontaktu 

kandydatów z pracodawcą 
p.parkitna@eastpower.pl 

Data ważności oferty 31-01-2024 

Wymagania 

Wykształcenie 
średnie/wyższe licencjackie/wyższe inżynierskie 
wyższe magisterskie 

Kierunek/specjalność  

Znajomość języków obcych Język niemiecki 

Umiejętności/kwalifikacje/uprawienia 

• Bardzo dobra znajomość języka niemieckiego (min. B2) 
• Doświadczenie w sprzedaży B2B  
• Łatwość w nawiązywaniu relacji i prowadzenia negocjacji 

biznesowych 
• Determinacja w realizowaniu wyznaczonych zadań 
• Samodzielność w działaniu i odpowiedzialność 
• Wysoka kultura osobista 
• Bardzo dobra znajomość pakietu MS Office  

Inne  

Opis stanowiska pracy 

Nazwa stanowiska pracy Key Account Manager z językiem niemieckim 

Rodzaj oferty praca stała 

Rodzaj umowy   umowa o pracę, umowa zlecenie, b2b 

Wymiar czasu pracy Cały etat 
Wysokość wynagrodzenia 

brutto 
zł 

Miejsce pracy (woj. miejscowość) Wrocław/Zabrze/zdalnie Liczba wakatów 5 
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http://www.bk.ujd.edu.pl/


Zakres obowiązków 

 

✓ Aktywne pozyskiwanie nowych kontrahentów na rynku 
niemieckim 

✓ Budowanie i utrzymywanie długotrwałych relacji z obecnymi 
i nowymi klientami 

✓ Prowadzenie negocjacji handlowych, ofertowanie, nadzór 
nad umowami handlowymi, nadzór nad dokumentami 

✓ Prowadzenie analiz dotyczących przebiegu współpracy z 
klientami (poziom zadowolenia klienta, określenie jego 
oczekiwań, kontrolowanie rentowności) 

✓ Poszukiwanie zakwaterowania dla pracowników 
wyjeżdżających do pracy w Niemczech 

✓ Kreowanie indywidualnych rozwiązań dla pozyskanych 
klientów 

✓ Realizowanie i raportowanie wyznaczonych celów  
✓ Współpraca z innymi działami w firmie 

 

 

INNE INFORMACJE PRACODAWCY DLA KANDYDATÓW 

Oferujemy: 
 

• Atrakcyjne wynagrodzenie w oparciu o dowolną formę 
• Wysokie premie za wyniki sprzedażowe 
• Stabilne zatrudnienie w organizacji o ugruntowanej pozycji rynkowej 
• Niezbędne narzędzia pracy  
• Możliwość wykorzystywania języka niemieckiego w praktyce 
• Pakiet benefitów 
• Możliwość rozwoju zawodowego 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


