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	Biuro Karier

Uniwersytet 
Jana Długosza w Częstochowie
ul. Waszyngtona 4/8, 42-217 Częstochowa, tel. 34  378-43-90
biurokarier@ujd.edu.pl; http://www.bk.ujd.edu.pl/


	OFERTA nr 2025/

	Informacje dotyczące pracodawcy

	Nazwa firmy/pracodawcy
	Małolepszy Group Sp. z o.o.

	Adres pracodawcy (ulica, miejscowość, kod pocztowy)
	Świętej Rozalii 38 

	Adres strony internetowej 
	 www.malolepszygroup.pl

	Osoba do kontaktu kandydatów z pracodawcą
	 Ewelina Włodarczyk

	Sposób aplikacji lub kontaktu kandydatów z pracodawcą
	Adres e-mail: biuro@ciagniki.info

	Data ważności oferty
	30.11.2025

	Wymagania

	Wykształcenie
	Minimum średnie (mile widziane wyższe, np. kierunki: handel, zarządzanie, rolnictwo, technika).

	Kierunek/specjalność
	Preferowane kierunki związane z handlem, marketingiem lub techniką/rolnictwem (ale niekonieczne).



	Znajomość języków obcych
	Podstawowa znajomość języka angielskiego (umożliwiająca kontakt z klientami i producentami)



	Umiejętności/kwalifikacje/uprawienia
	Prawo jazdy kat. B – warunek konieczny.

Umiejętność prowadzenia rozmów handlowych i negocjacji.

Dobra organizacja pracy własnej.

Obsługa komputera (MS Office, poczta e-mail, CRM).



	Inne
	Dyspozycyjność do pracy w terenie.

Komunikatywność i nastawienie na realizację celów sprzedażowych.

Mile widziane doświadczenie w sprzedaży maszyn/urządzeń/produktów technicznych.



	Opis stanowiska pracy

	Nazwa stanowiska pracy
	Przedstawiciel handlowy 

	Rodzaj oferty
	Praca stała 

	Rodzaj umowy  
	Umowa o pracę/ B2B (do uzgodnienia)

	Wymiar czasu pracy
	Pełny etat
	Wysokość wynagrodzenia brutto
	Podstawa +system prowizyjny (od 6000 do 12000 zł brutto w zależności od wyników)

	Miejsce pracy (woj. miejscowość)
	Woj. Łódzkie 
	Liczba wakatów
	2

	Zakres obowiązków
	Aktywne pozyskiwanie nowych klientów oraz utrzymywanie relacji z obecnymi kontrahentami.

Prezentacja i sprzedaż oferty produktowej firmy.

Negocjowanie warunków handlowych i przygotowywanie ofert.

Realizacja planów sprzedażowych na wyznaczonym terenie.

Monitorowanie rynku i działań konkurencji.

Udział w targach, pokazach i wydarzeniach branżowych.

Raportowanie wyników pracy do przełożonych.



	INNE INFORMACJE PRACODAWCY DLA KANDYDATÓW

	Oferujemy profesjonalne szkolenia produktowe i sprzedażowe.

Zapewniamy niezbędne narzędzia pracy: samochód służbowy, telefon, laptop.

Wynagrodzenie składające się z podstawy oraz atrakcyjnego systemu prowizyjnego.

Realne możliwości rozwoju zawodowego i awansu w strukturach firmy.

Stabilne zatrudnienie w firmie o ugruntowanej pozycji na rynku.

Praca w przyjaznym i dynamicznym zespole.




